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Vielen Dank! 
Ich freue mich, dass Du den Weg zu
mir bzw. meiner Online-Präsentation
gefunden hast. 
 
Vermutlich fügst Du nicht jeden Tag
einen weiteren Nutzer zu Deiner
Google-Business-Seite hinzu. Daher
erläutere ich Dir sehr gerne kurz wie
das funktioniert. Am Ende ist es ganz
einfach! 
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Die Schritte:  
 Schritt 1:
Bitte logge Dich am Desktop in Dein Google-Business-Profil ein. 

Schritt 2:
Du findest im linken Seitenmenü ganz unten den Punkt "Nutzer" (gelb marktiert):

https://www.facebook.com/


Schritt 3:
Nachdem Du den Punkt "Nutzer" angeklickt hast, öffnet sich ein neuer
Inhaltsbereich. Hier klickst Du auf das Icon "Nutzer hinzu" (gelb markiert) und
fügst die Googlemail-Adresse des neuen Nutzers hinzu. In der Regel wird dort
das Profil des neuen Nutzers schon angezeigt und Du wählst dieses mit einem
Klick aus. Auch hier bestimmst Du die Seitenrolle des neuen Nutzers. Sollte der
neue Nutzer Dein Profil auch optimieren können, ist der Admin-Zugang der
richtige. Den Zugang kannst Du jederzeit wieder rückgängig machen. 
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Schritt 5:
Der neue User erhält von Google per E-Mail eine Einladung Dein Google Business
Profil zubearbeiten. 
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Ihr habt Fragen zu Eurem Google Business Profil?
Gar kein Problem, einfach fragen. Alle Informationen zu mir und meiner
medienblume könnt ihr hier nachschauen: www.medienblume.de. Natürlich
lohnt es sich auch mir auf meinen Social Media Kanälen zu folgen - einfach
nach meinem Namen oder "medienblume" suchen. Ich freue mich auf Euch und
Euren Kontakt. 
 
Herzlich, Katja
Deine rechte Hand für Dein Marketing
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Ich möchte gemeinsam mit meinen Kunden wachsen.
Ich verstehe mich als rechte Hand für Dein Marketing. Jemanden, der Deine
Ziele im Blick behält und die anstehenden Aufgaben steuert. Am besten
funktioniert dies in einer langfristigen Zusammenarbeit. Darin verbirgt sich der
große Vorteil, dass ich Dich und Dein Business immer besser kennen lerne und
Projekte sowohl mit dem nötigen Abstand, aber auch durch die Fachbrille
betrachten kann. 

 

Warum medienblume?

Ich bin fair.
Ich verkaufe meine Leistungen nicht um jeden Preis - sondern überlege mir
genau, ob Deine Unternehmung zu mir passt. Dazu bist Du in meinem
Kundenkreis der einzige Fachmann in Deiner Branche. Einen anderen wird es
nicht geben - alles andere wäre unfair Dir gegenüber. Meine Philosophie: Nur
einen Kunden aus einer Branche. Nur so kann ich Dich aus vollem Herzen auf
Deinem Gebiet optimal unterstützen.

Ich bilde mich ständig weiter.
Da kann ich auch gar nicht anders. Jedoch bin ich nicht auf jedem Gebiet ein
Experte, da das Thema Marketing inzwischen so vielfältig ist. Hier arbeite ich
mit meinem Team aus Fachleuten zusammen. Damit bekommen Deine Projekte
immer die bestmögliche Ausführung. So, als würdest Du es selbst machen.


